Pl =,

Scheda adesmne seminario suII agroallmentar
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BRIDGEconomies

Ragione sociale:

Tel. Fax E-mail:

Sito Web:

Fatturato 2007 in €:

Prodotti dell’azienda:

Organico totale.....................c.c...... N. addetti alla produzione.................. N. addetti alle vendite...............

Nome e cognome dell'addetto
partecipante:

Funzione ricoperta in azienda:

Esperienza di gestione progetti: o Promozione o Vendite o Export
Lingue conosciute:

Risultati attesi dalla partecipazione

all'incontro:

Disponibilita a portare prodotti per o Si o No

una degustazione alla fine del Prodotti:

seminario (se si, specificare che
prodotti).



mailto:valentina.amoruso@br.camcom.it
mailto:marcella_forte@libero.it

— Richiesta facoltativa di un colloquio individuale con operatori del mercato tedesco, al termine
dell’incontro, da concordare preventivamente entro il 17 Novembre e riguardo ai temi di seguito elencati:
(indicare con una crocetta i temi di interesse)

o canale di vendita in cui collocare convenientemente i prodotti dell’azienda;
o presenza sul mercato tedesco dei canali di vendita e loro localizzazione;
o indicazione dei canali di promo-comunicazione che consentono con maggiore efficacia di stabilire un

adatto contatto;

o le tendenze del consumo in Germania per il prodotto dell’'azienda;

o informazioni specifiche sugli aspetti normativi e fiscali relativi al’esportazione in Germania



